
E jecu&vos ,	 p ro fes iona les ,	
emprendedores	y	colaboradores.	

DIRIGIDO	A:	 OBJETIVO:	

CUPO	L IMITADO	 	 	 	 	 	 	

Aprender	 a	 prepararnos	 sabiamente	 hoy,	 para	
hacerle	 frente	 a	 las	 futuras	 necesidades	 que	 se	
presenten	 en	 los	 mercados	 en	 diferentes	
escenarios.	
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ENERO	
Que	ninguna	persona	presuma	en	&empos	de	prosperidad,	pues	todo,	absolutamente	
todo	está	sujeto	a	cambio.	

1-	Cuál	es	el	horizonte	de	planeación	de	mi	compañía.	
		1.1.	La	presión	de	producir	resultados	económicos.	
		1.2.	Mi	compañía	cuenta	con	una	visión	innovadora.	
		1.3.	Se	observan	las	tendencias	actuales	y	futuras.	
					1.3.1.	Conocemos	las	generaciones	existentes	y	por	venir.	
					1.3.2.	El	impacto	de	las	presentes	y	futuras	aplicaciones	tecnológicas	en	mi	
organización	y	cómo	puedo	aprovecharlas.	
2-	Medir	y	Evaluar	las	necesidades	del	futuro.	
		2.1.	La	planeación	es	un	hábito.	
		2.2.	La	planeación	a	largo	plazo	como	clave	para	la	supervivencia	y	el	éxito.	
3-	Qué	puedo	encontrar	en	mi	lectura	de	las	necesidades	de	mi	organización.	
		3.1.	Nuevas	oportunidades	en	mercados	ferozmente	compe&&vos	(ejemplos).	
		3.2.	Maneras	de	trabajar	con	la	competencia	(ejemplos).	
		3.3.	Formas	originales	de	ofrecer	sus	servicios	o	empacar	sus	productos	(ejemplos).	

TEMARIO:							



SOLICITUD	DE	INSCRIPCIÓN	

Garan&zo	la	inscripción	de	______	persona	(s)	 INCLUYE	
Nombre	de	Par&cipante	 E-mail	

DATOS	DE	FACTURACIÓN	

Compañía:______________________________	
Ramo:__________________________________	
Dirección:_______________________________	
Ciudad:_________________________________	
Tel:____________________________________	
RUC:___________________________________	

Nombre:________________________________	
Cargo:__________________________________	
Tel:___________________________________	
E-mail:_________________________________	

AUTORIZADO	POR	

Información	estratégica,	material	de	trabajo,	
reconocimiento,	coffee	break,	almuerzo	y	la	
exposición	de	un	pres&gioso	consultor.	

HORARIO	

Duración	4	horas	

FORMAS	DE	INSCRIPCIÓN	

*Llenar	solicitud	de	inscripción	(anexa	a	
este	folleto)	y	enviar	por	E-mail	a	nuestras	
oficinas	

*Cuenta	a	nombre	de:	
Panamá	Partners	DMC,	S.A.	

*Depósito	y	Transferencia	a:	
Cuenta	Corriente:	
Banco	General	0378010905742	

*ENVIAR	POR	E-MAIL	LA	FICHA	DE	SU	
DEPÓSITO	SELLADA	

Para	recibir	su	reembolso	deberá	cancelar	su	
inscripción	5	días	hábiles	previos	a	la	fecha	del	
seminario,	si	es	posible	se	emi&rá	una	carta	
válida	para	un	evento	futuro	del	mismo	precio.	
Nuestros	seminarios	se	realizan	a	un	quórum	
mínimo	de	par&cipantes,	si	la	can&dad	de	
par&cipantes	no	completa	el	quórum	y	usted	ya	
realizó	el	pago,	la	devolución	del	dinero	se	da	en	
un	lapso	de	3	semanas	o	se	le	concede	una	
par&cipación	de	cortesía	para	2	seminarios	del	
mismo	o	menor	valor.	

POLÍTICAS	DE	CANCELACIÓN	

TEL:	(507)	217-9167	y	212-9182	

ventas@panamapartnersdmc.net	

Ave.	Domingo	Díaz,	Centro	Comercial	Los	Pueblos	
LP	Office	Center	#207	Panamá,	Panamá	

PREPARÁNDONOS	PARA	LAS	NECESIDADES	DEL	FUTURO	

INVERSIÓN:	
$	220.00	+	ITBMS		
PRONTO	PAGO:	
$175.00	+	ITBMS	

(Antes	del	6	de	Enero)	
$195.00	+	ITBMS	

(Antes	del	16	de	Enero)	
PAQUETE	CORPORATIVO:	
Grupo	de	3	par&cipantes	

$495.00	+	ITBMS	

CEL:	653-49-388	


